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Zatacznik nr 2 do Regulaminu IPiT

BIZNESPLAN

WNIOSKODAWCY

DO
»INKUBATORA PRZEDSIEBIORCZOSCI | TECHNOLOGII WPT S.A.”
WROCLAWSKIEGO PARKU TECHNOLOGICZNEGO S.A.

Imie, nazwisko wnioskodawcy

Nazwa przedsiebiorstwa oraz imie i nazwisko osoby sktadajgcej wniosek upowaznionej do reprezentowania przedsiebiorstwa
(jezeli dotyczy)
(w przypadku spétki cywilnej nalezy poda¢ imiona i nazwiska wszystkich wspdlnikéw)

PESEL KRS NIP REGON
(w przypadku osob fizycznych) (jezeli dotyczy) (jezeli dotyczy)

Adres zamieszkania Wnioskodawcy

Adres siedziby przedsiebiorstwa (jezeli dotyczy)

Data i miejsce ztozenia wniosku
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1. ZYCIORYS ZAWODOWY

Imie i nazwisko

Telefon

E-mail

Wyksztatcenie (prosze przedstawié przebieg edukaciji)

Kursy i szkolenia zwigzane z zarzgdzaniem lub dziatalnoscia przedsiebiorstwa

Doswiadczenie zawodowe

i PROGRAM OLNY e e -
AL LR LASK  womamemsies
Projekt wspotfinansowany przez Unie Europejska z Europejskiego Funduszu Rozwoju Regionalnego w ramach
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,Fundusze Europejskie — dla rozwoju Dolnego Slaska”
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2. OPIS PLANOWANEJ DZIALALNOSCI

Nazwa przedsiebiorstwa

Data rozpoczecia dziatalnosci

Rodzaj dziatalnosci (handel, produkcija, ustugi)

Branza

Przedmiot i zakres dziatalnosci gospodarczej

Motywy podjecia planowanego przedsiewziecia (w tym opis dziatalnosci bedacej przedmiotem inicjatywy,
motywy zatozenia przedsiebiorstwa i krotkie uzasadnienie wyboru branzy)

Wizja, misja, cele do osiagniecia

Forma organizacyjno-prawna

PROGRAM 3 DOLNY oimmotan “
REGIONALNY LASK ROZWON REGIONALNECD
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Struktura wtascicielska

Instrukcja:
a) dla jednoosobowych dziatalnosci gospodarczych (dalej: JDG) i spdtek cywilnych JDG prosze wpisa¢ wtascicieli bez wartosci

wniesionego wktadu

b) dla spétek osobowych (tj. spotka jawna, partnerska, komandytowa, komandytowo-akcyjna) prosze wpisac wtascicieli/partne-
row (instytucjonalnych oraz osob fizycznych) wraz z podaniem wartosci wniesionego wktadu i (jesli dotyczy) wpisaniem w
uwagach struktury organu zarzqgdzania

c) dla spdtek kapitatowych (sp. z 0. 0., s.a.) — prosze wpisac biezgcy lub planowany podziat udziatéw/akcji w spétce wraz z poda-
niem wtascicieli tych udziatéw/akcji zaréwno instytucjonalnych jak i 0sob fizycznych oraz z wpisaniem w uwagach struktury
organu zarzgdzania

Lp. Wiasciciel/udziatowiec/akcjonariusz Wartos¢ wktadu

Uwagi:

Biezgce lub planowane Zrédta finansowania przedsiebiorstwa i planowanych inwestycji (np. gotowka,
kredyt, pozyczka, inne - jakie?)

Prosze okresli¢ liczbe os6b planowanych do zatrudnienia w ramach przedsiebiorstwa.

PROGRAM R2) OLNY UNIA EUROPEISKA
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3. PLAN MARKETINGOWY

3.1. Opis produktu (w przypadku dziatalnosci produkcyjnej), ustugi (w przypadku dziatalnosci ustugo-
wej) lub towaru (w przypadku dziatalnos$ci handlowej)

Prosze ogdlnie opisaé¢ produkt/ustuge/towar oraz okresli¢ dla nich rynek docelowy.

Prosze opisaé, co wyrdznia produkt/ustuge/towar na rynku
Instrukcja:
a) dla produktu i ustugi: 1) Czy jest to nowy produkt/nowa ustuga? 2) Na czym polega jego/jej innowacyjnosc? 3)

W jaki sposdb produkt/ustuga rézni sie od produktéw/ustug konkurencji?
b) dla towaru: 1) Czy na planowanym rynku docelowym mozna zakupi¢ dany towar? 2) Jezeli nie — dlaczego? 3)
Jezeli tak — w jaki sposdb bedzie konkurencyjny

Prosze opisa¢ korzysci dla klienta wynikajgce z zakupu produktu/ustugi/towaru.

3.2. Charakterystyka rynku
Prosze wypetni¢ ponizszg tabele podajac, gdzie i w jaki sposdb bedzie prowadzona sprzedaz.
Prosze scharakteryzowaé — nabywcdw (ten, kto ptaci za produkt/ustuge/towar) i konsumentéw (ten, kto
korzysta z produktu/ustugi/towaru)? Co o nich wiecie? Prosze podaé szacunkowg liczbe potencjalnych
klientéw (w wymiarze rocznym).

[ OLNY
RS E
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Czy produkty, ustugi i towary sg przeznaczone na rynek lokalny, regionalny, krajowy czy eksport? Dla
produktu i ustugi rGwniez: Jak planujecie Parfistwo rozwéj produktu/ustugi na rynku?

Czy zostaly zdefiniowane (i w jaki sposéb) oczekiwania/potrzeby nabywcéw (ten, kto ptaci za
produkt/ustuge/towar) i konsumentéw (ten, kto korzysta z produktu/ustugi/towaru) odnosnie
proponowanych produktéw/ustug/towaréw?

Czy popyt na produkt/ustuge/towar bedzie ulegat sezonowym zmianom? Jesli tak, jak beda
minimalizowane skutki tej sezonowosci?

Jakie moga by¢ koszty i bariery wejscia przedsiebiorstwa na rynek?

3.3. Konkurencja na rynku

Prosze wskaza¢ gtéwnych konkurentdw na rynku i zastanowic sie, jaka bedzie ich reakcja na urucho-
mienie nowego przedsiewziecia oraz wprowadzenia produktu/ustugi na rynek?
Prosze opisaé swoich konkurentéw, zaréwno bezposrednich, jak i posrednich (jakie produkty/ustugi/towary
oferujg, jak ich produkty, ustugi i towary majg sie do Panstwa produktu/ustugi/towaru, jak komunikuja sie z
rynkiem, oraz jak mozecie przeciwdziata¢ ich dziataniom w budowaniu przewagi konkurencyjnej tzn. jak
mozecie reagowac na ich potencjalne dziatania zwigzane z pojawieniem sie konkurencji).

VEET )
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3.4. Dystrybucja i promocja

Prosze opisa¢ w jaki sposéb bedzie prowadzona sprzedaz i promocja. Prosze pamietac, ze sg rdzne metody
promowania dobr i wustug i czes¢ z nich mozie byé nieodpowiednia dla proponowanego
produktu/ustugi/towaru.

W jaki sposéb bedzie odbywata sie sprzedaz?

W jaki sposdb klienci beda informowani o produktach/ustugach/towarach? Prosze opisaé przebieg procesu
i formy komunikacji marketingowej z rynkiem.

Jakie bed3a przewidziane formy ptatnosci (przelew, gotéwka, karta)?

3.5. Analiza oceny potencjalnej pozycji strategicznej przedsiebiorstwa (analiza SWOT)

Szanse otoczenia rynkowego

Zagrozenia otoczenia rynkowego

Moche strony przedsiebiorstwa

Stabe strony przedsiebiorstwa

PROGRAM 22 DOLNY EROPEIOROUSE
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3.6. Prognoza sprzedazy

Ponizej nalezy oszacowac wielkos¢ sprzedazy. Miara ta pozwoli dokonac¢ oceny spodziewanego suk-
cesu.

Prosze podac wielkos¢ sprzedazy w jednostkach miary (np. szt., godziny itp.)

Rok n Rok n+1 Rok n+2
Lp. Produkt / Ustuga/Towar ( 2019 ) ( 2020 ) ( 2021 )
1.
2.
3.
4,
5.
6.
7.
8.
9.
10.

Prosze uzasadnic¢ realnosé podanych powyzej wielkosci

3.7. Przychody

Ponizej nalezy okresli¢ przewidywane przychody ze sprzedazy (w kwotach netto) podstawowych
produktéw/ustug/towardow. Nalezy tego dokonaé na podstawie danych z tabeli 3.6 . Wartosci w ta-
beli musza by¢ tozsame z wartos$ciami podanymi w tabeli 5.2

Rok n Rok n+1 Rok n+2
Lp. Produkt / Ustuga/Towar ( 2019 ) ( 2020 ) ( 2021 )
1.
2.
3.
4
5.
6.
7.
8.
9.
10.
SUMA
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4. PLAN INWESTYCYINY

Instrukcja:
Nalezy opisac¢ planowane naktady na zakup srodkow trwatych (gruntéw, budynkow, maszyn, urzqdzen, srodkow transportu i
innych sktadnikow majqtku przedsiebiorstwa, ktérych okres uzytecznosci jest dtuzszy niz 1 rok, a zuZycie nie konczy sie podczas
jednego cyklu produkcyjnego, i stuzq dziatalnosci gospodarczej), wartosci niematerialnych i prawnych (np. licencji, www,
oprogramowanie, know-how, wartos¢ firmy) oraz inwestycji dtugoterminowych (tj. nieruchomosci inwestycyjnych lub wartosci
niematerialnych i prawnych inwestycyjnych, ktére zostaty nabyte w celu osiggniecia bezposrednich korzysci, np. w postaci wzrostu
ich wartosci lub uzyskania pozytkow, np. z najmu, dzierzawy), ktére sq niezbedne do prowadzenia dziatalnosci gospodarczej.

4.1. Opis planowanych inwestycji
Nalezy przedstawic¢ zakres planowanej inwestycji. W pkt. 1-2 nalezy odnies¢ sie do catoksztattu dzia-
tan.

Uzasadnienie inwestycji:

Zakres inwestycji (wymieni¢ planowane naktady na inwestycje wraz z uzasadnieniem oraz nakfadem
pienieznym na ich zakup; ponadto prosze sklasyfikowa¢ podane naktady do: 1) ST (tu: $rodki trwate); 2) WNIP
(tu: wartosci niematerialne i prawne), 3) ID (tu: inwestycje dtugoterminowe; Wartosci w tabeli muszg by¢
tozsame z wartoSciami podanymi w tabeli 5.1)

Rodzaj inwestycji Uzasadnienie Klasyfikacja | Naktad [PLN]

RAZEM:

4.2. Informacja o planowanej inwestycji

Jak bedzie wygladat proces techniczny produkcji, realizacji ustug lub zamdwien towaréw, w przypadku
planowanego przedsiebiorstwa biorgc pod uwage planowane zasoby inwestycyjne

Prosze podaé specyfikacje techniczng planowanych maszyn i urzadzen oraz uzasadni¢, Zze jest ona
adekwatna do wymagan przedsiewziecia.

PROGRAM OLNY UNIA EUROPEISKA
REGIONALNY @ LASK ROZHON RESOANECS “
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5. SYTUACIA EKONOMICZNO-FINANSOWA

Instrukcja:
W przypadku prowadzenia petnej ksiegowosci (tj. spotka komandytowa, komandytowo-akcyjna, sp. z 0. 0. i s.a.) prosze o uzupetnienie punktu 5.1. i 5.2.
W przypadku prowadzenia uproszczonej ksiegowosci (tj. JDG, spétka cywilna JDG, sp. jawna, sp. partnerska) prosze o uzupetnienie tylko punktu 5.2.
Bilans zawsze przedstawia stan na dany dzien, najczesciej na 31.12.XXXX r. W celu utatwienia prosze w pierwszej kolejnosci rozpoczg¢ od rachunku zyskéw i strat.
Przez remanent nalezy rozumie¢ wartos¢ materiatéw, towardw, produktéw posiadanych przez jednostke na dany dzien. Stan koricowy roku poprzedniego musi by¢ réwny stanowi poczgtkowego roku
biezqgcego.

5.1. Uproszczony bilans
Bilans przedstawia majatek przedsiebiorstwa oraz zrédta jego finansowania. Format bilansu jest uproszczony. Aktywa muszg rownac sie pasywom.

AKTYWA Rokn( 2019 ) Rok n+1 ( 2020 ) Rok n+2 ( 2021 )
MAJATEK TRWALY (A do D):
A/ wartosci niematerialne i prawne (WNIP)
B/ rzeczowe aktywa trwate, w tym:
1)érodki trwate (ST)
2)pozostate rzeczowe aktywa trwate
C/ inwestycje dtugoterminowe (ID)
D/ pozostaty majgtek trwaty

MAJATEK OBROTOWY (E do H):
E/ naleznosci handlowe i pozostate na dany dzien
F/ stan magazynu (remanent) na koniec okresu (materiaty, produkty,
towary; inaczej zapasy) — poz. F. w rachunku zyskow i strat
G/ $rodki pieniezne
H/ pozostaty majatek obrotowy

MAJATEK RAZEM (A do H):

PROGRAM OLNY
REGIONALNY LASK ROz RN m
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PASYWA Rokn( 2019 ) Rok n+1 ( 2020 ) Rok n+2 ( 2021 )
KAPITAL (FUNDUSZ) WEASNY (I do L)
I/ kapitat (fundusz) podstawowy/zatozycielski
J/ zysk (strata) z lat poprzednich (wpisa¢ sume ,zysku (straty) netto z
okresu biezgcego” z roku poprzedniego
K/ zysk (strata) z okresu biezacego (poz. K z RZiS)
L/ pozostate kapitaty

REZERWY | ZOBOWIAZANIA (M do O)

M/ zobowigzania dtugoterminowe (w tym: kredyty i pozyczki
dtugoterminowe)
N/ zobowigzania krétkoterminowe, w tym:

1)z tytutu pozyczek i kredytow

2)handlowe

3)z tytutu wynagrodzen

4)z tytutu podatkdw, ZUS itp.
O/ pozostate rezerwy i zobowigzania

PASYWA RAZEM:

5.2. Rachunek zyskéw i strat
Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiebiorstwo. Nalezy przedstawic rzetelne dane

POZYCJA Rokn( 2019 ) Rok n+1 ( 2020 ) Rok n+2 ( 2021 )
A/ STAN MAGAZYNU (REMANENT) NA POCZATEK OKRESU
B/ PRZYCHODY (NETTO)
1. z dziatalnosci handlowej
2. z dziatalnosci produkcyjnej
3. z dziatalnosci ustugowej
4. pozostate przychody (np. srodki otrzymane w ramach konkursu)

PROGRAM DOLNY
REGIONALNY SLASK
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C/ PRZYCHODY RAZEM

D/ KOSZTY (netto)

1 zakup towardéw

2 zakup materiatéw i surowcow

3 wynagrodzenie pracownikdw

4 narzuty na wynagrodzenia (ZUS pracodawcy) 19% od poz.nr 3
5 czynsz

6 transport

7 energia, co, gaz, woda

8 ustugi obce

9 podatki lokalne

10 reklama

11 ubezpieczenia rzeczowe

12 koszty administracyjne i telekomunikacyjne

13 leasing

14 inne koszty

15 odsetki od kredytow

16 amortyzacja

E/ KOSZTY RAZEM

F/ STAN MAGAZYNU (REMANENT) NA KONIEC OKRESU (POZ. ,F” W
UPROSZCZONYM BILANSIE)

G/ ROZNICA REMANENTOWA (A-F)

H/ ZUS WLASCICIELA (DOT. WSZYSTKICH Z WYJATKIEM SP. Z 0. 0. 1S.A.)
I/ ZYSK BRUTTO (C-E-G-H)

J/ PODATEK DOCHODOWY ( 19 % X ZYSK BRUTTO)

K/ ZYSK NETTO (I-))

Sy QOLNY Etors
H REGIONALNY SLASK ROZMWON FECIONALNECO
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6. OSWIADCZENIE

Oswiadczam, ze wszystkie informacje przedstawione w niniejszym dokumencie s prawdziwe oraz
przygotowane w oparciu o najpetniejszg wiedze dotyczgcy przedsiebiorstwa, perspektyw i mozliwosci jego
rozwoju.

Podpis:

Imie i nazwisko Data, Miejscowos¢
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