BIZNESPLAN WNIOSKODAWCY DO DAIP

BIZNESPLAN

WNIOSKODAWCY

DO
,DOLNOSLASKIEGO AKADEMICKIEGO INKUBATORA PRZEDSIEBIORCZOSCI”

Imie i nazwisko Wnioskodawcy
(W przypadku spotki cywilnej nalezy podac imiona i nazwiska wszystkich wspdlnikow; Dla dziatalnosci juz zarejestrowanej dane osoby/oséb
reprezentujgcych Wnioskodawce zgodnie z CEIDG/KRS wraz z funkcjg w organie reprezentacji)

Nazwa przedsiebiorstwa (wraz z oznaczeniem formy organizacyjno-prawnej)
(jezeli dziatalnos¢ nie zostata jeszcze zarejestrowana w odpowiednim rejestrze lub ewidencji — nazwa planowana)

PESEL KRS NIP REGON
(w przypadku oséb fizycznych) (jezeli dotyczy) (jezeli dotyczy)

Adres zamieszkania Wnioskodawcy

Adres siedziby przedsiebiorstwa (jezeli dotyczy)

Telefon E-mail

Brania PKD
planowanej/prowadzonej dziatalnosci gospodarczej Przedmiot przewazajqcej dziatalnosci przedsiebiorstwa

Produkt/Ustuga/Towar
(Prosimy poda¢ nazwe/ewentualnie krétko opisac planowany(q) lub swiadczony(q) produkt/ustuge/towar
ktérej dotyczy biznesplan)
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BIZNESPLAN WNIOSKODAWCY DO DAIP

1 ZYCIORYS ZAWODOWY WNIOSKODAWCY

Charakterystyka osoby/oséb zarzgdzajgcej/-ych przedsiebiorstwem.

Wyksztatcenie

(rok ukonczenia studiéw
wyzszych, doktoranckich
Pracownicy naukowi -
umowa o prace lub data
rozwigzania umowy o
pracg)

Kursy i szkolenia zwigzane
z zarzadzaniem i dziatalno-
$cig przedsiebiorstwa

Doswiadczenie zawodowe

Wskazanie zwigzku dziatal-
nosci gospodarczej z uczel-
nig wyzszg
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2

OPIS PLANOWANEJ DZIAtALNOSCI

Nazwa przedsiebiorstwa

Data rozpoczecia dziatalnosci

Rodzaj dziatalnosci (handel, produkcja,
ustugi)

[] produkcja

[ ustugi

(] Handel

Branza

Aparatura kontrolno-pomiarowa
Biotechnologia

Doradztwo, szkolenia, edukacja
Elektronika

Energetyka;

Inzynieria budowlana;

Inzynieria chemiczna, Biochemia;

Marketing;
Materiatoznawstwo;
Mechanika;
Medycyna;
Ochrona srodowiska;

Telekomunikacja;

1] o - AUt

Przedmiot przewazajgcej dziatalnosci
przedsiebiorstwa (PKD wraz z opisem)

Przedmiot pozostatej dziatalnosci
przedsiebiorstwa (PKD wraz z opisem)

Forma organizacyjno-prawna

Struktura wiascicielska z podaniem
wtascicieli zaréwno instytucjonalnych
jak i oséb fizycznych oraz struktura or-
ganu zarzadzania (w przypadku spotek
kapitatowych lub Fundacji)

Biezace lub planowane Zrédta finanso-
wania przedsiebiorstwa i planowanych
inwestycji (np. gotowka, kredyt, po-
zyczka, inne - jakie?)

[J Gotéwka [ Kredyt

O Pozyczka

0 1RSSR

10.

Motywy podjecia planowanego przed-
siewziecia (w tym opis dziatalnosci be-
dacej przedmiotem inicjatywy, mo-
tywy zatozenia przedsiebiorstwa i
krotkie uzasadnienie wyboru branzy)

11.

Badawczy/rozwojowy i/lub innowa-
cyjny charakter dziatalnosci:

12.

Planowane zatrudnienie w ramach
tworzonego przedsiebiorstwa
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BIZNESPLAN WNIOSKODAWCY DO DAIP

3 PLAN MARKETIINGOWY

3.1 Opis produktu/ ustugi /towaru

Prosze wypetni¢ ponizsza tabele podajgc charakterystyke produktu/ustugi/towaru. Jesli produkt/ustuga/towar

rézni sie od produktow/ustug/towaru konkurencji prosze opisaé, na czym polega jego przewaga.

1. Prosze opisac pro-
dukt/ustuge/towar oraz
okresli¢ dla nich rynek.

2. Prosze opisa¢, co wyrdznia
produkt/ustuge/towar na
rynku

Instrukcja:

dla produktu i ustugi:

1) Czy jest to nowy produkt/nowa
ustuga? 2) Na czym polega jego/jej inno-
wacyjnos¢? 3) W jaki sposéb pro-
dukt/ustuga rézni sie od produk-
téw/ustug konkurencji?

dla towaru:

1) Czy na planowanym rynku docelowym
mozna zakupi¢ dany towar? 2) Jezeli nie
—dlaczego? 3) Jezeli tak — w jaki sposéb
bedzie konkurencyjny

3. Prosze wskazaé zalety pro-
duktu/ ustugi/towaru.

3.2 Charakterystyka rynku

Prosze wypetnic¢ ponizszg tabele podajac, gdzie i w jaki sposob bedzie prowadzona sprzedaz.

1. Kim bedg nabywcy produktéw/ustug/to-
warow? Prosze podac szacunkowg
liczbe potencjalnych klientéw (w wy-
miarze rocznym).

2. Czy produkty, ustugi lub towary sg prze- | Lokalny
znaczone na rynek lokalny, regionalny,
krajowy czy eksport?

|:| Regionalny ] Krajowy [] Eksport

3. Czy zostaty zdefiniowane (i w jaki spo-
s6b) oczekiwania/ potrzeby nabywcéw
odnosnie proponowanych produk-
tow/ustug/towaréw?
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4. Czy popyt na produkt/ ustuge/towar be-
dzie ulegat sezonowym zmianom? Jesli
tak, jak bedg minimalizowane skutki tej
sezonowosci?

5. Jakie moga by¢ koszty i bariery wejscia
przedsiebiorstwa na rynek?

3.3 Konkurencja na rynku

wic¢ oceny w kolumnach 2, 3, 4 oraz wyliczy¢ srednig w kolumnie 5

Prosze wskazac trzech gtéwnych konkurentéw na rynku oraz dokonac oceny ich produktéw/ustug/towaréw w skali
od 1 (ocena najnizsza) do 10 (ocena najwyzsza) w poréwnaniu do wtasnego produktu/ustugi/towaru. Nalezy wsta-

1 2 3 4 5
Nazwa Jakos¢ Cena Reklama/Promocja | Sredni wynik punktowy
Oferta wnioskodawcy 0,00
0,00
0,00
0,00

Inne uwagi do konkurencji (w tym silne i stabe strony konkurencje na tle oferty wnioskodawcy)

|:| Brak konkurencji

Prosze wskaza¢ przypuszczalng przyczyne tego stanu:

3.4 Analiza strategiczna planowanego przedsiewziecia (Analiza SWOT)

Szanse:

Zagrozenia
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Moche strony:

Stabe strony:

3.5 Dystrybucja i promocja

Prosze opisac, w jaki sposob bedzie prowadzona sprzedaz i promocja. Prosze pamietac, ze s rézne metody promo-
wania dobr i ustug i czes¢ z nich moze by¢ nieodpowiednia dla proponowanego produktu/ ustugi/ towaru.

1. W jaki sposéb bedzie od-
bywata sie sprzedaz?

2. W jaki sposéb klienci
beda informowani o pro-
duktach/ ustugach/towa-
rach? Prosze opisac forme
promocji / reklamy.

3. Jakie bedg przewidziane
formy ptatnosci (przelew,
gotéwka, karta)?

3.6 Prognoza sprzedazy

Ponizej nalezy oszacowac wielkos¢ sprzedazy. Miara ta pozwoli dokona¢ oceny spodziewanego sukcesu.
Za lata sprawozdawcze prosimy przyjac rok ztozenia niniejszego biznesplanu oraz kolejne dwa lata.

1. Prosze podac¢ wielkos¢ sprzedazy (liczba sztuk)

Produkt/ ustuga/ towar Rokn ( 2018 ) Rokn+1( 2019 ) | Rokn+2( 2020 )

2. Prosze uzasadnic realnos¢ podanych powyzej
wielkosci.
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4 PLAN INWESTYCYJNY

Instrukcja:

Nalezy opisac planowane naktady na zakup srodkow trwatych (gruntow, budynkdéw, maszyn, urzqdzen, srodkow trans-
portu iinnych sktadnikdw majqtku przedsiebiorstwa, ktdrych okres uzytecznosci jest dtuzszy niz 1 rok, a zuzycie nie koriczy
sie podczas jednego cyklu produkcyjnego, i stuzq dziatalnosci gospodarczej), wartosci niematerialnych i prawnych (np.
licencji, www, oprogramowanie, know-how, wartos¢ firmy) oraz inwestycji dfugoterminowych (tj. nieruchomosci inwe-
stycyjnych lub wartosci niematerialnych i prawnych inwestycyjnych, ktore zostaty nabyte w celu osiggniecia bezposred-
nich korzysci, np. w postaci wzrostu ich wartosci lub uzyskania pozytkéw, np. z najmu, dzierzawy), ktore sq niezbedne do
prowadzenia dziatalnosci gospodarcze;.

4.1 Opis planowanych inwestycji

Nalezy przedstawié zakres planowanej inwestycji. W pkt. 1-2 nalezy odnies¢ sie do catoksztattu dziatan.

1. Uzasadnienie inwestycji:

2. Zakres inwestycji (wymieni¢ planowane naktady na inwestycje wraz z uzasadnieniem oraz naktadem pienieznym na
ich zakup)

Rodzaj inwestycji Uzasadnienie Naktad (PLN)

RAZEM:
3. Wymienic jedynie koszty kwalifikowalne w ramach dziatan do zrealizowanie
Rodzaj dziatania / kosztéw Uzasadnienie Koszty (PLN)
RAZEM:
RAZEM (PLN):
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5 SYTUACIA EKONOMICZNO-FINANSOWA

5.1 Uproszczony bilans

(Dotyczy jednostek dziatajgcych na rynku w chwili wypetniania biznesplanu, prowadzgcych petng ksiegowosc)

Bilans przedstawia zasoby przedsiebiorstwa oraz zrédta ich finansowania. Format wymaganego bilansu jest uprosz-

czony. Aktywa muszg réwnac sie pasywom.

Za lata sprawozdawcze prosimy przyjac rok ztozenia niniejszego biznesplanu oraz kolejne dwa lata.

AKTYWA

MAJATEK TRWALY:

Rok n
( 2018 )

Rok n+1
( 2019 )

Rok n+2
( 2020 )

A/ wartosci niematerialne i prawne

B/ rzeczowe aktywa trwate, w tym:

1)$rodki trwate

2)pozostate rzeczowe aktywa trwate

C/ inwestycje dtugoterminowe

D/ pozostaty majatek trwaty

MAJATEK OBROTOWY:

E/ naleznosci handlowe i pozostate na dany dzien

F/ stan magazynu (remanent) na koniec okresu (materiaty, pro-
dukty, towary; inaczej zapasy) — poz. 4. w rachunku zyskow i
strat

G/ srodki pieniezne

H/ pozostaty majgtek obrotowy

AKTYWA RAZEM (MAJATEK TRWALY | OBROTOWY)

PASYWA

KAPITAL WEASNY

Rok n
( 2018 )

Rok n+1
( 2019 )

Rok n+2
( 2020 )

I/ kapitat (fundusz) podstawowy/zatozycielski

J/ zysk (strata) z lat poprzednich (wpisaé sume ,,zysku (straty)
netto z okresu biezgcego” z roku poprzedniego

K/ zysk (strata) z okresu biezgcego (poz. 9 z RZiS)

L/ pozostate kapitaty

REZERWY | ZOBOWIAZANIA

M/ zobowigzania dtugoterminowe (w tym: kredyty i pozyczki
dtugoterminowe)

N/ zobowigzania krétkoterminowe, w tym:

1)z tytutu pozyczek i kredytow

2)handlowe

3)z tytutu wynagrodzen

4)z tytutu podatkow, ZUS itp.

O/ pozostate rezerwy i zobowigzania

PASYWA RAZEM
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5.2 Rachunek zyskow i strat

Rachunek ten dostarcza informacji, jak dochodowe jest przedsiebiorstwo. Nalezy przedstawic rzetelne dane.
Za lata sprawozdawcze prosimy przyjaé rok ztozenia niniejszego biznesplanu oraz kolejne dwa lata.

Pozycja Rokn( 2018 ) Rokn+1( 2019 ) | Rokn+2( 2020 )

1. STAN MAGAZYNU (REMANENT) NA POCZATEK
OKRESU

2. PRZYCHODY (netto)

1. z dziatalnosci handlowej

2. z dziatalnosci produkcyjnej

3. z dziatalnosci ustugowej

4. pozostate przychody (np. srodki otrzymane w ra-
mach konkursu)

3. KOSZTY (netto)

1 zakup towarow

2 zakup materiatow i surowcow

3 wynagrodzenie pracownikéw

4 narzuty na wynagrodzenia (ZUS pracodawcy) 19% z
poz. nr 3

5 czynsz

6 transport

7 energia, co, gaz, woda

8 ustugi obce

9 podatki lokalne

10 reklama

11 ubezpieczenia rzeczowe

12 koszty administracyjne i telekomunikacyjne

13 leasing

14 inne koszty

15 odsetki od kredytow

16 amortyzacja

4. STAN MAGAZYNU (REMANENT) NA KONIEC
OKRESU (POZ. ,,F” W UPROSZCZONYM BILAN-
SIE)

5. ROZNICA REMANENTOWA (1-4)

6. ZUS WEASCICIELA (DOT. WSZYSTKICH Z WYJAT-
KIEM SP.Z 0. 0.1S.A.)

7. ZYSK BRUTTO (2-3-5-6)

%

PODATEK DOCHODOWY (zatozenie x 19%)

9. ZYSK NETTO (7-8)

6 OSWIADCZENIE

Oswiadczam, ze wszystkie informacje przedstawione w niniejszym dokumencie sg prawdziwe oraz przygotowane w
oparciu o najpetniejszg wiedze dotyczacg przedsiebiorstwa, perspektyw i mozliwosci jego rozwoju.

Wroctaw

Podpis Imie i nazwisko Data, miejscowos¢
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